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Bringen Sie lhre
Prasentationen., , , »

von ,,gut® zu

Wie Sie mit Ihren Prasentationen
in Zukunft Kunden, Kollegen und
Vorgesetzte uberzeugen!
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lhre Business Prasentationen heute?! focused sales consulting

Sie verkaufen sich und lhre Ideen sowie Produkte unter Ilhrem Wert, weil es lhnen an
Prasentations-Know-How mangelt!

Sie fuhlen sich noch unsicher, wenn sie vor groBen Gruppen reden oder prasentieren
mussen!

Das Publikum hort lhnen nicht zu und sie verlieren die Aufmerksamkeit der Zuhorer
wahrend der Prasentation!

Sie unterstutzen lhre Prasentation noch nicht mit Korpersprache, Stimme,
Visualisierungen und Rhetorik, sondern erschlagen das Publikum mit Powerpoint!

lhnen fehlt eine klare ,,Blaupause* und inspirierende Ideen fur lhre Prasentation, damit
Sie lhre Botschaft beim Zielpublikum positionieren konnen!
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lhre Business Prasentationen in der Zukunft! focused sales consulting

Sie Uberzeugen in informativen und abwechslungsreichen Prasentationen Kollegen wie
Kunden von lhren Produkten und Ideen! Und Sie uberzeugen von sich!

Sie fithlen sich sicher und gut vorbereitet und kdnnen so Ihre volle Uberzeugungskraft in
Prasentationen auf die StraBBe bringen!

Das Publikum hangt an Ihren Lippen und durch lhre aktive Publikumsintegration sind Sie
ein Garant fur kurzweilige und informative Prasentationen!

Sie glanzen durch authentische Korpersprache, guten Stimmeinsatz, uberraschende
Visualisierungen, schlanken Powerpoint-Prasentationen und passender Prasentationsrhetorik.

Durch innovative Prasentationsinstrumente verankern Sie die ,,Take Home Message*“ in
den Kopfen lhres Publikums!
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Um das zu erreichen, habe ich die Erfahrung
aus 20 Jahren Prasentationstraining fur
viele namhafte nationale wie internationale
Unternehmen in dem Workshopkonzept
,Bringen Sie lhre Prasentationen von gut zu
WOW?* zusammengefasst!



Die Inhalte des Workshops

Tag 1

Vorstellungsrunde mit knackiger
Kurzprasentation

Die Grundlagen erfolgreichen Prasentierens
(,,Anfang zahlt, das Ende bleibt“, 3T-Regel, 3V-
Regel, Publikumsintegration, ...)

Ihre Korpersprache in der Prasentation - Damit
Sie lhre gesamte , Wirkungs-Power auf die
StraRe” bringen!

,Jeder kann zeichnen!“ - Uberzeugen mit
einfachen Visualisierungen!

»Pimp my Powerpoint”“ — 10 schnell
umsetzbare PPT-Techniken, die begeistern!
Der 6 Stufenplan jeder guten Prasentation!
Viele kleine Prasentationen und eine langere
Teilnehmerinnen Prasentation!

3-stufiger Feedback Prozess (Kollegen, Video,
Trainer)

focused sales consulting

Kurze Reflexion des Vortages

Lernen von den Besten: Was machen Steve Jobs
und Co anders und besser? (Video-Analyse)
»Fact tells, story sells“! Von der Macht des
Story-Tellings in Prasentationen!
Prasentations-Rhetorik — 7 Techniken, mit
denen Sie noch mehr liberzeugen!

,Wer stort?“ — Umgang mit Storungen und
,yherausfordernden Zuhorern”

, Uberrasche mich!“ — Wie Sie mit innovativen
Ideen lhre Produkte, Zahlen und Eigenschaften
einfach darstellen und fiir bleibende
Erinnerungen und Aufmerksamkeit sorgen.
Viele kleine Prasentationen und eine langere
Teilnehmerinnen Prasentation

3-stufiger Feedback Prozess (Kollegen, Video,
Trainer)




Die Workshop Highlights

TR,

,Uumsetzung im Fokus”

Machen statt nur Zuhéren —

nahezu 80% der Trainingszeit
wird aktiv geubt!

Viele kleine Ubungen zu den
unterschiedlichen Themen

wie Korpersprache, Stimme,
Rhetorik und Prasentation
sorgen fur Abwechslung
Und ,, Tun bringt Sicherheit!“

,Die individuellen Themen

im Mittelpunkt”

Die Teilnehmerinnen arbeiten
mit lhren individuellen
Prasentationen aus lhrem
Arbeitsumfeld!

Dadurch wird ein maximaler

Transfer in die Arbeitspraxis
erreicht.

Dazu werden die Teilnehmer-
Innen im Vorfeld informiert.
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,Feedback ist das Friihstiick

der Konige“

Feedback erfolgt liber
mehrere Stufen

Einerseits schlipfen andere
Teilnehmerlnnen (nach
Instruktion) in die Rolle des

Feedbackgebers

Der Trainer gibt Feedback
Alle groReren Prasentationen
werden auf Video
aufgezeichnet.
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Mit dem Workshop ,,Bringen Sie lhre
Prasentationen von gut zu WOW*“
katapultieren Sie lhre Prasentations-
fahigkeiten (und die lhrer Mitarbeiterlnnen)

auf das nachste Level!
Und begeistern in Zukunft Ihre Kunden,
Kollegen und Vorgesetzten!




Fur wen iSt der WOI’kShOp !‘i’ ‘ 1{ f focused sales consulting

Der Workshop ist fiir alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter

gedacht,

* die an lhre Prasentationsfahigkeiten arbeiten wollen,

* die Kollegen wie Kunden in Prasentationen noch besser
uberzeugen wollen,

* die neue Prasentationstools ausprobieren, ausbauen und
verbessern wollen und

e die sich neue Impulse fiir lhre Prasentationen holen wollen.



Inte reSSE? focused sales consulting

Bei Fragen und weiterfihrende Informationen zu diesem Thema stehe
ich lhnen sehr gerne zu einem personlichen Gesprach zur Verfligung, in
denen wir die Inhalte auf lhre persdnlichen Herausforderungen

danpassen.

Mobil: +43 664 2154025
eMail:

Ich freue mich auf das Gesprach mit lhnen!



mailto:m.frohn@frohn-consulting.at
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Ubersicht ausgewahlter Kunden
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KNAPP  ESTEE LAUDER

Orion XAINDL
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€ rosenbauer

L3 SALZBURG *°
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Weitere Informationen und Referenzen auf www.frohn-consulting.at
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